
Vicepresidencia  Gestión de Negocios /Vicepresidencia Gas

Consolidación de Proyectos y Planes

Crecer en clientes y 

mercados

Consolidación de las 

poblaciones donde EPM Gas 

Natural tiene presencia

Proyecto

Aumentar el número de clientes del mercado regulado en 

todos los municipios donde haya presencia. Cumplimiento 

>= 95% en clientes y consumos

Clientes 

Conectados/Inversi

ones (Mill $) 

100,540  $            69,195 30,944  $       49,755 49,441  $           8,522 30,900  $        8,182 N/A Carlos Arturo Diaz R Vicepresidente Gas

Crecer en clientes y 

mercados

Consolidación de las 

poblaciones donde EPM Gas 

Natural tiene presencia

Proyecto

Aumentar el número de clientes del mercado regulado en 

todos los municipios donde haya presencia. Cumplimiento 

>= 95% en clientes y consumos

Consumos (Miles 

m3)/Ingresos  Mill $
240,003  $         228,291 251,896  $    258,701 258,660  $      276,438 263,730  $   290,014 N/A Pedro Pablo Patiño Gerente Comercial Gas

Crecer en clientes y 

mercados

Desarrollo del sistema de 

distribución de gas natural en 

Antioquia apartir de GNC

Proyecto

Suministro de gas GNC a Abejorral, Fredonia, Betania, 

Betulia, Carolina, Concordia, Gómez Plata, Guadalupe, 

Hispania, Salgar, Cocorná, Granada, San Luis, San Rafael, 

San Carlos y Urrao.

KM/ Inversión (Mill 

$)
171 40,084 190 22,574 0 348 0 348

NO se incluye meta física para los 

años 2016-2017 ya la construcción 

a terminado para esta fecha, el vlr 

relacionado de presupuesto 

corresponde a Inversión 

Administrativa

Claudia Viviana Velez
Jefe Unidad Infraestructura y Vinculación 

Clientes Región Antioquia

Crecer en clientes y 

mercados

Desarrollo del sistema de 

distribución de gas natural en 

Nare 

Proyecto

Suministro del servicio de gas natural en la cabecera del 

municipio de Puerto Nare y los corregimientos de La Sierra 

y La Pesca.

KM/ Inversión (Mill 

$)
31 2,423 NA NA NA NA NA NA N/A Claudia Viviana Velez

Jefe Unidad Infraestructura y Vinculación 

Clientes Región Antioquia

Crecer en clientes y 

mercados

Desarrollo del sistema de 

distribución de gas natural en 

Urabá

Proyecto

Suministro del servicio de gas natural  a las poblaciones de 

El Reposo, El Tres, Currulao, Nueva Colonia, Río Grande, 

San Pedro de Urabá, Mutatá y San Juan de Urabá.

KM/ Inversión (Mill 

$)
188 15,437 0 182 0 182 0 182

NO se incluye meta física para los 

años 2015-2016-2017 ya la 

construcción a terminado para 

esta fecha, el vlr relacionado de 

presupuesto corresponde a 

Inversión Administrativa

Claudia Viviana Velez
Jefe Unidad Infraestructura y Vinculación 

Clientes Región Antioquia

Crecer en clientes y 

mercados

Desarrollo del sistema de 

distribución de gas natural en el 

Nordeste de Antioquia

Proyecto
Suministro del servicio de gas natural al municipio de 

Amalfi

KM/ Inversión (Mill 

$)
39 2,593 147 20,784 0 0 0 0 N/A Claudia Viviana Velez

Jefe Unidad Infraestructura y Vinculación 

Clientes Región Antioquia

Crecer en clientes y 

mercados
Creación de Demanda GNV

Enfasis de 

Gestión

Consiste en aumentar la demanda mediante estratégias 

que permitan el aumento de consumos, Creación de 

Demanda GNV. Cumplimiento >= 90% en Consumos

Consumo (Miles 

m3) / Recursos 

Nómina (Mill $)

33,329 34,568 37,194 37,545 N/A Sergio Augusto Bravo Jefe Unidad Gestión Aliados Gas

Crecer en clientes y 

mercados
Creación de Demanda GNV

Enfasis de 

Gestión

Consiste en aumentar la demanda mediante estratégias 

que permitan el aumento de consumos, Creación de 

Demanda GNV. Cumplimiento >= 90% en Consumos

Conversión de 

Vehiculos / 

Recursos Nómina 

(Mill $)

4,800 3,406 3,875 3,876 N/A Sergio Augusto Bravo Jefe Unidad Gestión Aliados Gas

Crecer en clientes y 

mercados

Consolidación del Negocio de 

Gas Natural Vehicular mediante 

la Adquisición y/o Construcción 

Proyecto Construcción EDS Marca EPM
Unidades / 

Inversión (Mill)
5 7,396 2 4,711 1 2,008 1 2,070 N/A Sergio Augusto Bravo Jefe Unidad Gestión Aliados Gas

Crecer en clientes y 

mercados

Consolidación del Negocio de 

Gas Natural Vehicular mediante 

la Adquisición y/o Construcción 

Proyecto Adquisición EDS
Unidades / 

Inversión (Mill)
2 3,000 2 3,000 1 1,500 1 1,500 N/A Sergio Augusto Bravo Jefe Unidad Gestión Aliados Gas

Crecer en clientes y 

mercados

Estructuración del negocio de 

Soluciones energéticas a partir 

de gas natural (incluye 

desarrollo de pilotos de 

Soluciones energéticas a partir 

de gas natural)

Proyecto Proyecto Piloto - Distrito Térmico La Alpujarra 

Cumplimiento del 

POA % / Inversión 

(Mill $)

50% 11,149 100% NA NA NA NA NA

Se tiene estimado el cumplimiento 

al 100% del POA para el año 2015 

porque es el inicio de la prestación 

del servicio

Mario Alberto Naranjo Jefe Unidad Planeación Gas

PLAN DE ACCIÓN 2014

Presupuesto en Millones de pesos

Objetivo Estratégico
Nombre del Proyecto o Plan de 

Mejoramiento
Clasificación Descripción Unidad Meta física

2014 2015
Vicepresidencia Ejecutiva /Vicepresindencia 

NegocioMeta física Ppto Meta física Ppto

2016 2017

Observaciones Responsable

 $              1,140  $         1,174  $           1,211  $        1,248 

Meta física Ppto Meta física Ppto


